
No. 1 Brand Builder



본 PT 자료는 당사에서 공개한 목적 외의


그 어떠한 다른 목적으로도 사용이 불가합니다.


양해 부탁드립니다.



ABOUT US


발렌라이프 비즈니스가  이유대체 불가능한



건강한 브랜드를 만들고 
브랜드의 지속가능한 성장을 돕는
「No.1 Brand Builder」

스페인 ‘발렌시아 (Valencia)’의 지명에서 영감을 받은 

’Valen’은 오렌지의 최대 생산지인 발렌시아 지방의 양질의 토양과 햇살처럼 

브랜드가 싹을 틔우고 성장할 수 있는 환경을 구축하여 마침내 열매를 맺게하는 

비즈니스의 양분이 되겠다는 사명에서 시작되었습니다.

No.1 Brand Builder, Valen 



글로벌 Top이 될 브랜드의 

과 에 함께하고 있습니다.시작 현재



Valen의 브랜드 그로스 
무엇이 특별한가요?

업계 탑티어 마케팅, 콘텐츠, 디자인, 데이터 전문가 그룹

고객사 평균 매출 성장율 250%

약 30여개 고객사 보유 (Retainer Cilents)

3개국 글로벌 Sales&Marketing  인프라 보유 (한국, 일본, 미국)

최소 집행 예산 제약 없음

고객사 대상 마케팅 기초 교육 & 교육 자료 제공



OUR SERVICE

인플루언서 마케팅

04

소셜 미디어 운영

05

콘텐츠 크리에이티브

06

제품, 브랜드 기획 & 개발

07

디지털 퍼포먼스 마케팅

01

시장 조사, 데이터 분석

02

브랜딩 전략 수립, BI 구축

03



2022년 말 본격화되기 시작했던 ‘스타트업 겨울(Winter)’

발렌 브랜드 그로스 HOW WE STARTED

후속 투자 유치 가능성악화, 금리 인상, 경기 위축 … 많은 스타트업들이 어려워지고, 해결책으로 ‘구조조정'을 선택하였는데요.



마케팅 팀을 예로 들면, 애플의 개인정보 보호 이슈로 시작된 퍼포먼스 마케팅에의 타게팅 이슈로 


Meta를 비롯한 디지털마케팅 매체 성과가 급감하면서 미디어 커머스 황금기 시절, 브랜드당 약 10~20명 상당의 


큰 인력 볼륨의 마케팅 팀을 유지해왔던 회사들이 전반적으로 이 보이기도 했습니다.  내부 인원을 감축하는 패턴

(출처 : 채널톡 유튜브)

발렌 브랜드 그로스 HOW WE STARTED



그래서, 인하우스와 마케팅 외부 파트너에의 R&R을 이러한 방향으로 분류하여 


인하우스에의 할 수 있습니다.마케팅 인력을 최소화 하고, 더 높은 성과를 견인

추천
서비스를 이용한 고객이 만족하여 주변에 추천

리텐션

지속적으로 고객이 서비스를 
이용하거나 제품을 재구매

매출

고객이 우리 서비스에 금액을 지불

활성화

고객이 처음으로  
서비스의 ‘주요기능’을 사용

획득

신규 고객이

생김

인하우스

핵심 고객과 고객 경험에 대한 심도있는 고민 및 

서비스/상품에의 높은 완성도 구현

유입 고객이 매출로 전환될 수 있는 브랜드 경험, 


지불 가격에 상응하는 제품 경험 조성


고객의 의견( VOC)을 기반으로한 지속적인 

제품, 브랜드 업데이트. 활발한 소통과 


교류를 통한 고객 충성도 확보

마케팅 외부 파트너

다양한 데이터를 기반으로, 시장 내 선점할 수 있는 사각지대 및 
 경쟁사 대비 차별화 포인트 도출

브랜드와 제품이 가진 핵심적 가치를 훼손하지 않으면서  

매출을 견인할 수 있는 전략적 

플래닝 도출 및 빠른 액션 반영

브랜드 -> 고객향 터치할 수 있는 다양한 

접점의 확보 및 비용 최적화 


적합한 메시지의 도달 통한 고객 호감도 형성

발렌 브랜드 그로스 HOW WE STARTED



(예시) 실제 9개월만에 월매출 7천 -> 20억 성장 고객사 인력 구조 배치 사례 -> 내부 인건비 월 3천만원 언더 유지 

마케팅 외부 파트너인하우스

CEO

외부 영업/회계 운영

CS 매니저

CS, 물류 운영 오퍼레이션

마케터

리뷰 관리, Owned Media운영, 
바이럴

인턴

촬영 및 Owned media 내 
캠페인 기획 (소통형)

COO

브랜드 방향성 수립, 상품개발

CMO

마케팅 성과 관리, 전략 수립

콘텐츠 마케터

광고 성과 최적화를 위한 
소재 기획, 제작-라이브

인플루언서/바이럴 마케터

인지도, 매출 개선을 위한 
캠페인 기획/섭외/계약

디자이너

성과 관리에 필요한 
이미지, 영상물 제작

개발

웹/앱/UIUX 차원 
이탈 원인 보완 위한 개발

퍼포먼스 마케터

미디어 운영 및 광고 성과 최적화, 
미디어 기획

MD

핵심 매출 견인 채널 입점 영업, 
매출 관리

발렌 브랜드 그로스 WHY VALEN



인하우스는 브랜드와 상품, 고객 경험의 개선에 focus, 

발렌의 경우 

도움
판매 전략의 수립과 실행 및 프로세스 안정화를 통해 
잠재적인 인하우스의 역량 내재화 

인하우스

브랜드 경험 상품 기획

운영 프로세스 안정화, 인하우스 DB 관리

고객 경험

마케팅 외부 파트너

판매 전략 운영/판매 실행

마케팅 프로세스 안정화 -> 일부 인하우스의 내재화 도움

다양한 실험
마케팅 데이터 

관리

(예시) 실제 9개월만에 월매출 7천 -> 20억 성장 고객사 인력 구조 배치 사례 -> 내부 인건비 월 3천만원 언더 유지 

발렌 브랜드 그로스 WHY VALEN



Data to Action Driven Marketing

：끊임없는 최적화를 통해 더 나은 성과를 내기 위한 마케팅을 통해 데이터를 성과로 연결

전략수립 (=기획)01

가설 수립
ex. “주 고객층이 30대 초중반 고소득 워킹맘이고, 

그들이 가장 중요하게 여기는 것은 이유식과 포장 부자재 모두에의 안정성, 성분일 것이다”

가설에 대한 검증
ex. 30대 초중반에서 실질적인 광고 소재/캠페인 단위의 매출 


효율이 가장 우수하게 발생하였으나, 이보다 더 우수한 것은 신도시 거주 40대 초반 여성 타깃이었다


*Facebook / Instagram / Youtube

*Google / GFA / BAND / KAKAO


* Creative

캠페인 집행02 데이터 측정03

데이터 분석04빠른 개선 및 액션05

국내 최고 디지털 마케팅 에이전시 ‘에코마케팅' 출신 AE들만의 노하우

데이터 to Action 까지의 리드타임을 인하우스 채용대비 2배 이상 빠르게



각 지표에 영향을 주는 데이터의 변화를 통해 원인 파악 -> Valen 팀 각 분야별 전문가 통한 빠르고 명확한 성과 개선

1. 예산/일 광고비 조정


2. 지면/타깃 최적화


3. 검색량


4. 시즈널 이슈

1. 입찰 경쟁 우위 선점


2. 순위 조정 / 상위 노출


3. 크리에이티브 차별화

1. 페이지 오류 해결


2. 프로모션 / 이벤트


3. 픽셀/스크립트 이슈 해결


4. 신규 소재 투입

1.주력 상품 변경


2. 프로모션 진행


3. 시즈널 이슈

CPM 등락 CTR / CPC 등락 CVR / CPA 등락 객단가

노출 전환클릭 매출

국내 최고 디지털 마케팅 에이전시 ‘에코마케팅' 출신 AE들만의 노하우

데이터 to Action 까지의 리드타임을 인하우스 채용대비 2배 이상 빠르게



고객사 대응 서비스는 6개 타입으로 제공됩니다.

신규런칭 또는 리브랜딩을 위한

효과적인 온오프 통합


마케팅 전략 제안

신규런칭/전략수립

데이터 기반 의사결정을 위한

분석도구 설치 및 대시보드 구현

고객 유입 최대화를 위한

매체 분석 및 운영 전략 제안

데이터 분석 환경 구축 유입 극대화

퍼널 최적화 & 개인화 마케팅을 위한

내부 행동 분석 및 CRM 전략 제안

고객 행동 분석

퍼널 최적화 & 개인화 마케팅을 위한

내부 행동 분석 및 CRM 전략 제안

디지털 마케팅(그로스 마인드)

내재화를 위한 역량 강화 교육

광고 최적화 내부 역량 강화



No.1 Brand Builder, Valen

브랜드 빌딩 비즈니스의 패러다임을 새롭게 씁니다.

우리는 최고 수준의 퍼포먼스 & 그로스마케팅 그리고 브랜딩의 최적 밸런스를 통해

지속가능한 브랜드의 성장과 매출을 발생시킬 수 있는


고객 관리, 건강한 매출과 이익의 성장을 지향하고 만들어냅니다.



우리는 최고 수준의 전략과 몰입을 통해 
브랜드 빌딩의 새로운 기준을 만듭니다.

NO.1 Brand Builder, Valen

빠르게 변화하는 똑똑한 고객들의 마음을 읽지 않으면 살아남기 어려운 시대,


‘광고 대행업'이라는 이름으로 시장을 점유해왔던 업의 본질이 통하기 어려운 시대이기도 합니다.

브랜드의 지속적인 매출과 이익의 성장, 팬덤 고객 구축을 위한


제품 기획 제안부터 브랜드 진단 컨설팅, 온오프라인 마케팅 및 커뮤니케이션 등


브랜드 전반의 그로스 방식을 고민하고 전략 수립부터 전략실행까지 수행하는


최고 수준의 브랜드 전략 조직을 지향합니다.

브랜드 성장을 리드하는 비즈니스 빌더의 패러다임을 새롭게 제안합니다.



OUR REPUTATION


오직 실력과 성과만으로 승부하는 


발렌라이프의 현 실적과 평판




창업 1년만에 아웃바운드 영업 없이 오직 ‘추천(Referral)’ 만으로

뷰티/건식/의료/리빙/패션에 이르기까지  
40여개의 광고주 성공 포트폴리오 보유

발렌라이프 현 실적과 평판 Our Client



창업 후 분기당  매출 성장, 취급고 150억, 영업 이익율 두 자리 수 기록 
고객사 평균 월 매출 성장율  온라인 커머스 그룹으로서 

최상위 수준 실적 달성

200%
200%

2023년 브랜드 그로스 사업과 자체 브랜드 운영을 시작한 발렌은 분기당 매출을 200% 이상 성장시켜 왔으며, 


현재 이전 대비 더욱 빠르게 성장의 폭을 키우고 있습니다. 


고객사 월매출 평균적으로 발렌의 브랜드 그로스 대행 전월 매출 대비 이후 


월매출 기준 200% 가량 성장하며 브랜드 빌더로서의 저력을 숫자로 입증하고 있습니다.

발렌라이프 현 실적과 평판 Our Growth



우리는 을 통해 
브랜드 빌딩의 새로운 기준을 만듭니다.

최고 수준의 전략과 몰입

발렌은 지금까지 ‘광고 대행업’이라는 이름으로, 이 시장을 점유해왔던 업의 패러다임은 더이상


무의미하다 생각합니다. 브랜드의 지속적인 매출과 이익의 성장, 팬덤 고객 구축을 위한


제품 기획 제안부터 브랜드 진단 컨설팅, 온오프라인 마케팅 및 커뮤니케이션 등  

브랜드 전반의 그로스 방식을 고민하고 전략 수립부터 전략실행까지 수행하는


최고 수준의 브랜드 전략 조직을 지향합니다. 


발렌은 광고대행업 아닌 브랜드 빌딩 비즈니스의 패러다임을 새롭게 씁니다.


발렌라이프 현 실적과 평판 What we make



CASE STUDY


지난 1년간 광고주도 함께 인정한


마케팅 성공 사례



협업 6개월만에 매출 15배 증대,

오프라인 팝업을 통한 브랜드 인지도 및 구매 전환율 개선


MENOKIN

cf. Brand Stage - 연매출 약 150~250억


01



청담동 메이크업 아티스트 시딩

제품 활용 숏폼 영상 콜라보

더현대 오프라인 팝업스토어

‘품절대란' 명분의 광고, 프로모션,


상세페이지 노출 전략

02 대세감 형성01 공신력 획득 03 쿼리량 증진

셀럽 ‘소유' 활용 사진/영상 광고 및

오픈마켓&공식몰 전반 노출

마케팅 성공 사례 �� Menokin

스몰 뷰티 브랜드 특화 3-step Growth 전략으로

자사몰 내 월 매출 100억 달성 및 온오프라인 유통망 확산



청담동 메이크업 아티스트 대상 시딩&협력광고 진행을 통한 ROAS 및 매출 성과 견인 

� 제품의 차별화된 제형으로 시각적 후킹 활용 & 신뢰도 증진

릴스 조회수 상위

메이크업 아티스트 시딩 진행

릴스 조회수 상위 메이크업 아티스트 시딩을 통해

소비자의 관심 증대와 브랜드 인지도 개선

메이크업 아티스트와의 콜라보 통해

메이크업 당시에의 화장이 잘 먹는,


Before & After 컨텐츠 영상 소스 확보

광고 및 랜딩페이지에

‘청담 메이크업 아티스트' 활용 영상컷


활용하여 CTR, CVR개선 도모

콜라보 콘텐츠 통해

제품 사용 B&A 소스 획득

숏폼형 광고 송출을 통한

디지털 광고 ROAS 개선

01

마케팅 성공 사례 �� Menokin



더현대 서울 팝업

오프라인 이벤트 현장 촬영

팝업 현장에서의 줄서기 이벤트,

뜨거운 열기를 담아 콘텐츠 촬영 진행

META, TIKTOK 등의

숏폼형 지면을 통한 대세감 광고 소재로 송출

랜딩페이지 내에 팝업스토어 현장 포함,

더현대 품절대란 키워드 명분화하여


공식몰 단독 프로모션 진행

디지털 광고를 통한

품절대란 소식 노출 유입

품절대란 명분 기반의

프로모션으로 대세감 형성

02

마케팅 성공 사례 �� Menokin

 ‘더현대 서울' 팝업 스토어를 명분으로 한 브랜드 대세감 형성 

� 오프라인 팝업의 대세감을 온라인까지 연결해 전 월 대비 매출 약 2배 이상 견인



유명 셀럽 소유 활용을 통한 대대적인 매체 확장 및 브랜드 쿼리 증진

� 모델 섭외 및 계약, 컨텐츠 기획, 제작, 활용 전략까지 실행 전담

35-44 45-54 25-34

AGE

Unknown 18-24

고객 VOC 리스닝 통해

브랜드의 페르소나 정의

프로 자기관리러 ‘소유' 일상 속

메노킨 제품 활용 컷 촬영


(집 안/대기실 활용, 사용전 인터뷰 등)

메노킨 주 고객의 페르소나 분석 및

고객 의견 취합 통해 브랜드 모델 기용

META, GFA, KAKAO 매체 확장 및

공식몰, 외부몰 랜딩페이지 및 썸네일,


상품명 등에 ‘소유' 노출

프로 자기관리러

‘소유' 일상 콘텐츠 활용

대대적 매출 확장,

공식몰/외부몰 노출

03

마케팅 성공 사례 �� Menokin



오프라인 경험 - 인플루언서/셀럽 - 디지털 마케팅 매체를 연결한


Cross Border 종합 마케팅 전략

온오프라인 마케팅 경험을 하나의 캠페인으로 연결하여 인지도부터 매출 증진까지 성공

팝업스토어 마케팅 인플루언서/셀럽 활용 디지털 퍼포먼스 마케팅

마케팅 성공 사례 �� Menokin

1 2 3



협업 2개월만에 D2C 월매출 5억 달성

올리브영 올영픽 브랜드 선정 

cf. Brand Stage - 연매출 약 50~100억


02

RETURNITY



리터니티 공식몰 D2C 매출 부스팅 및 리터니티 브랜드 인지도 동시 집중
인플루언서 민슈아의 탄탄한 팬덤 & 후킹한 컨텐츠력을 기반으로

히어로 SKU 인 ‘율무팩' 과 히어로 

라인 기반으로 출시한 신제품 


‘율무앰플’ 기반으로 퍼포먼스 MKT

 홈쇼핑 완판템, 올리브영

더현대 품절대란 명분으로 대세감 UP

북미/일본/대만 등

해외 판로 개척에 활용

01

마케팅 성공 사례 �� Returnity



이어테라피 -

올리브영 ‘아이돌 붓기관리템’

키워드로 포지셔닝 (인플루언서 B&A 컨텐츠) 

‘아이돌 붓기관리템' 키워드 확산 전략 기반의

체계적 미들-마이크로급 인플루언서 시딩 + 퍼포먼스 DA 광고 집중

02

마케팅 성공 사례 �� Returnity

올리브영 내 이어테라피 + 율무팩 포지셔닝 확장- 올영세일 매출 184% 증대

� 히어로 SKU 기반 새로운 포지셔닝의 신제품 출시하며 시장 점유율 확대

2025년 3월 올영세일 매출 184% 신장 + 5월 올영픽 선정



전년도 대비 국내/글로벌 매출 대폭 상향 

K-beauty 대세감 기반 수출 경로 확장

cf. Brand Stage - 연매출 약 200~400억


03

Celimax



24년도 해외에서의 매출 선점을 통한 연매출 400억대 달성 및 해외 판로 확장
탄탄한 브랜드 인지도 및 공식몰 매출 기반으로

히어로 SKU 기반의 브랜드력 확보 및 
신제품 출시로 볼륨 확장 도모

K-beauty의 랜드마크,

올리브영을 통한 신뢰도 증진

동남아/북미/일본/러시아등

해외 판로 개척에 활용

01

마케팅 성공 사례 �� Celimax



02DA 광고 운영을 통한 PMF 발굴 및 JP공식몰 매출 확장

� 히어로 SKU 기반 새로운 포지셔닝의 신제품 출시하며 시장 점유율 확대

마케팅 성공 사례 �� Celimax



인플루언서 바이럴

상세페이지 일본 로컬라이징

디자인 작업을 통한 구매 전환율 견인

상시 퍼포마를 통한 브랜드 인지도 제고로

오가닉 컨텐츠 발생

상세페이지 개선

03

마케팅 성공 사례 �� Celimax

해외 인플루언서 캐스팅 및 컬라보, CVR 개선 목적의 상세페이지 기획-제작
� 브랜드 인지도 및 매출, 구매전환율 함께 견인

EGA.channel

구독자 102만명   조회수 41만회 구매전환율 525% 상승



공식몰 온라인 매출 10배 이상 상승,

올리브영 입점 후 더마 카테고리 랭킹 1위 달성

올리브영 오프라인 입점

04

Theralogic



올리브영 입점 직후 1위 달성 및 퀀텀 점프 갱신
브랜드 창업자 스토리 기반의 시장 내 포지셔닝 구축 및

브랜드 메이킹 스토리 기반의

신뢰도 증진 콘텐츠 개발

TPO 에 따른 신제품 PMF 발굴 및

1개월 만에 히어로 스큐 월매출 2억 달성

올리브영 입점 추진 이후

더마 카테고리 1위 달성 및 


오프라인 매장 진출

마케팅 성공 사례 �� Theralogic



‘피부과에서 만든' 이라는 브랜드 포지셔닝 기반으로 신뢰도 구축

피부과 원장님 (닥터스 성현철 원장)

을 통한 브랜드 메세지 전달

유튜브 PPL 을 통한 브랜드 인지도

제고 및 매출 증진

설득형 소구 영상을 통한

퍼포먼스 광고 ROAS 개선

01

마케팅 성공 사례 �� Theralogic

cf. 구매력이 있는 3050 여성의 팔로워가

많은 인플루언서와의 협업 추진



여름철 트렌드에 따라 ‘선케어' 제품을 히어로 스큐로 셀렉 및 PMF 발굴

피부과에서의

이슈라이징 소스 확보

자외선 차단 외

자연스러운 톤업 USP 발굴

비밀링크를 활용한

즉각적인 구매 전환 유도

02

마케팅 성공 사례 �� Theralogic

cf. ‘맘카페에서 난리난' 등 주요 타겟의

대세감을 줄 수 있는 워딩들 활용해서 주목도 제고

cf. 비밀링크 내 1+1 프로모션을 통한

구매 전환율 2배 이상 개선

cf. 대세감 형성 이벤트 컨텐츠 활영



올리브영 입점 시, 1년 매출 전략 수립 후 더마 카테고리 랭킹 1위 달성

유명 연예인 & 메가급 유튜버

활용하여


브랜드 인지도 각인

입점 직후 ‘올영 라이브'를 통한

실시간 1위 달성

오프라인 입점 확산으로

고객 접점 확대 및 오가닉 매출 증진

03

마케팅 성공 사례 �� Theralogic

cf. 올영 내 구매력 입증 및

향후 주요 광고 구좌들에 대한 오픈 제안



05

Checko

협업 10개월만에 월매출 6억 돌파


GS 홈쇼핑 및 등 주요 유통망 판매 1위 달성



A/B test를 통한 PMF 발굴 및

고효율 소재 발굴을 통한 매출 확장

일관된 메세지 전달을 위한

홈페이지 최적화를 통한 전환율 개선

GS 홈쇼핑 및 더현대 팝업 등

진출에 따른 유통망 확대

마케팅 성공 사례 �� Checko

PMF 발굴을 통한 매출 증진 및 구매 여정 최적화를 통한 브랜드 로열티 제고


이후 홈쇼핑 및 라이브방송을 통한 매출 볼륨 확대



01비어있는 세그먼트를 공략해 퍼포먼스 마케팅 효율 및 매출 볼륨 견인

� 수험생 타겟으로 컨버팅함에 따라 전월 대비 3배 상향

마케팅 성공 사례 �� Checko



02-1PMF 기반의 상세페이지 및 리뷰 작업 최적화를 통한 전환율 2배 개선

� [회원가입-미구매-재구매] 까지의 고객여정에 따른 자동 CRM 구축을 통한 재구매율 업계 최고 수치 달성

마케팅 성공 사례 �� Checko



02-2대세감 명목을 활용 객단가 유도 패키징 프로모션 및 체험키트 증정 이벤트 진행

� 본 프로모션을 통해 매출 3배 증진 및 AOV 40% 상향

마케팅 성공 사례 �� Checko



03GS 홈쇼핑 1위 및 더현대 서울 팝업 스토어 입성 등 유통망 확장 도모

� 올영 입점 러브콜 쇄도 및 25년도 올영 진출 예정*

마케팅 성공 사례 �� Checko



지금 이 순간에도 

발렌의 비즈니스 그로스 레퍼런스는 

계속 만들어지고 있습니다.



Thank you!


